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Moja domenowa historia

1999 rok - pierwsza domena,

2001 rok - pierwszy zakup domen generycznych na rynku pierwotnym
na witasne potrzeby,

2003 rok - pierwszy zakup domeny na rynku wtérnym na wtasne
potrzeby,

2006 rok - zainteresowanie domainingiem i pierwsze masowe
rejestracje,

2006 rok - powstanie Kopalni Domen, jednego z pierwszych sklepow z
domenami,

2007-2008 - rownolegle funkcjonuje portfolio pod adresem iDomena.pl
z 1300 domenami,
2008 - decyzja o rozwijaniu jednego serwisu,

2009 rok - nowa odstona Kopalni Domen, portfolio po selekcji, obecnie
ok. 1000 domen, min. wedkarstwo.pl, eventy.pl, lecznica.pl,
DoradcaPrawny.pl, psycholodzy.pl, ChirurgiaPlastyczna.pl, klej.pl .



Moj pomyst na domaining

@ Starannie prowadzony serwis

- codzienna aktualizacja domen,

- dodawanie nowych ustug,

- szybkie reagowanie,

- newsy z rynku domen i z zycia Kopalni Domen.

@ Jawnosc i dostepnosc¢ = niwelowanie barier, zwigksza zaufanie,
utatwia nawigzanie relacji z klientem, ktory ma po raz pierwszy
kontakt z domenami.

- kontakt mailowy,
- GG,

- Twitter,

- Goldenline,

- telefon,

- kontakt osobisty.



Czym jest KopalniaDomen

®
®
®
®
®
®

publiczne portfolio domen,

dwie wersje jezykowe,

ok. 1000 domen w jednym miejscul,
30 kategorii domen,

wyszukiwarka nazw domen,
Informacje o domenie,

data wygasniecia,

rejestrator,

status,

opis dodatkowy,

Pl ?



Witamy na stronie KopalniaDomen.pl
Witamy na stronie KopalniaDomen.pl

Ostatnio dodane Ostainio sprzedane Polecane

o Suszki.pl » ZarabiajNaDomenach.pl * DoradcaPrawny.pl

« Neurolingwistyka.pl » Zagorze.pl ¢ Lecznica.pl

* Windykacje24.pl e Puree.pl ¢ Eventy.pl

* Vision24.pl * Psychosomatyka.pl * Wedkarstwo.pl

« PJLpl + Skorzewo.pl » Psycholodzy.pl

« TwojPartner.pl ¢ Polimed.pl ¢ ChirurgiaPlastyczna.pl
wiece] wiecej wiecej

® O |lecetDomainers

Spotkanie Wiascicieli Domen Intemetowych

Dzierzawa domen. Sposob na rozwoj biznesu dzieki dobrej domenie.

Zaptacit za domene 18 000 2, c2y moze wydzierzawit jg za 500 2t miesiecznie, a wiekszost Srodkaw przeznaczyt na
rozwoj przedsiewziecia? Przed takim dylematem stanat niedawno jeden z moich klientdw, ktory dla potrzeb swojego
hiznesu cheiat wykorzystat jedng z generyeznych domen oferowanych w serwisie KopalnhiaDomen.pl.

MeetDomainers juz za tydzien — znamy domeny na aukcji | szczegotowa agende
MeetDomainers juz za tydzien —znamy domeny ha aukeji | szczegdtows agende

Pozostat tylko tydzien do drugiego Spotkania MeetDomainers w ¥Warszawie. Jesli chceszwzigt udziat w tym waznym dla
hranzy doamen internetowych wydarzeniu, zarejestruj sie jeszcze dzisiaj. Zostaly ostatnie walne miejsca.

Leszek Sekowski prelegentem na MeetDomainers 2008
Do grona prelegentdw MeetDomainers 2009 dotaczyt Leszek Sekowski, whasciciel serwisu KopalniaDomen.pl.



Czym jest KopalniaDomen.pl ? c.d.

ok. 800 domen przekierowanych do
serwisu gwarantuje, ze do oferty
dotrze klient koncowy,

mozliwosc¢ ztozenie oferty | wyboru
pomiedzy zakupem domeny,
dzierzawa, przekierowaniem,
mozliwosc finalizacji transakcji
dowolnym kanatem: Sedo,
Aftermarket.pl, Allegro, bezposrednio.



Efekty:

do 25 zapytan dziennie,
ponad 300 ofert kupna domen miesiecznie,

duzy ruch w wyniku przekierowania 800
domen do serwisu,

rozpoznawalnos¢ marki,

lojalnosc klientow,

promocja domainingu,

nowe kontakty biznesowe | towarzyskie.



Zarabia¢c mozna nie tylko na
sprzedazy

@ dzierzawa domen
@ przekierowanie domen
® serwisy



Dzierzawa domen

® niski koszt dzierzawy, juz od 50 zt
miesiecznie

® umowy dtugoterminowe

® prawo pierwokupu

® gwarancja statej ceny



Serwisy

proste serwisy tworzone w celu zwiekszenia wartosci
domeny, wykorzystujgce stabe/srednie domeny,

tworzenie serwisow branzowych z wykorzystaniem
dobrych domen.

Przyktad — Psycholodzy.pl

Na czym zarabiam?

- wpisy Premium w katalogu branzowym
- ksiegarnia psychologiczna

- banery

- wizytowki w domenie Psycholodzy.pl,

- reklamy adsense

- porady psychologiczne on-line.



Zanim sprzedasz domene

poswigcam czas na zorientowanie sie, jaki
potencjat drzemie w domenie | kto moze byc
Jje] potencjalnym klientem.

- sprawdzam inne ,koncowki” i mozliwe
kombinacje fraz.

- poznaje branze: rynek, produkty,

- sprawdzam pozycjonowanie | adwords

- sprawdzam ilos¢ wynikow w Google i ilosc
zapytan

- szukam informacji na temat transakcji
sprzedazy domen z danej branzy



Zanim sprzedasz domene c.d.

losC zapytan = atrakcyjnos¢ domen

Im wiecej zapytan klientow, tym wigksza
PEewNosC, ze posiadamy atrakcyjnq
domene, nie oznacza to jednak, ze im
wiecej zapytan, tym wyzsza wartosc
domeny.

brak zapytan nie oznacza, ze domena nie
jest wartosciowa, jestem cierpliwy.
Intuicja — czesto nic nie wskazuje, ze
domena jest wartosciowa, jednak intuicja
podpowiada, ze warto zaryzykowac.
Bardzo czesto z niej korzystam.



Zanim sprzedasz domene c.d.

odpowiadam na wszystkie oferty, nawet te
bardzo niskie, nie zawsze wiadomo kto sktada
oferte, to czesto gra,

daje czas domenie

- nie sprzedaje domeny pierwszemu klientowi,
chyba, ze cena mnie od razu satysfakcjonuje.

nie kontaktuje sie z klientami pierwszy. Jesli
klient zgtosi si¢ pierwszy mamy wieksza
szanse na uzyskanie wyzszej ceny,

jestem stanowczy, nie ulegam fatwo
argumentom klienta, bo wiem, ze dysponuje
unikalng domena.



Zanim sprzedasz domene c.d.

Czeste argumenty klientow:

- oferuje xxx zt, jesli nie, to nie mamy o czym rozmawiac

- twoja domena ma PRO, nie ma zadnej historii, ma
znikomag wartosc,

- zwariowates,

- zaptace 100 zi, to wielokrotna wartosc rejestracji
domeny, to uczciwy zysk,

- domene w nazwa.pl mozna zarejestrowac za 1 zt.

uswiadamiam klienta na temat sprzedazy innych
domen, to najczesciej sprowadza rozmowe na
wtasciwy tor - klient od razu rezygnuje, albo
przyspieszamy negocjacje.



Dziekuje za uwage




